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In gara con noi — tender Lab BNOI7 4

Un prodotto innovativo .... ad alto valore aggiunto

* Percorso di accompagnamento integrato

 PMI

* Gare d’appalto internazionali (lavori, forniture e servizi)
* Obiettivo: migliorare capacita competitiva




Un prodotto unico BINOL 7 4

Valenza istituzionale: MAECI, ICE Agenzia e 7 partner
territoriali

Pacchetto «integrato»: formazione, informazione € coaching
Partecipazione gratuita

Target: 700 PMI — organismi intermediari

Alto livello specialistico: docenti Faculty ICE, esperti OO.II e
stazioni appaltanti, consulenti internazionali

Assistenza della rete estera ICE

IN GARA CON NOI —Tender Lab®
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| << > y Promuovere le opportunita e le regole di procurement di:
Vs j =~ * Organisimi internazionali

* Banche multilaterali

* @Grandi eventi (Expo, competizioni sportive)



Il progetto ¢ modulare e si articola in 3 fasi:

=

Fase 1

Mod. formativo

Come presentare
un’offerta di successo:

2 giornate

7 Tappe:
Ancona,Napoli,
Torino, Vicenza,
Bologna, Bari, Milano

14 Moduli formativi

440 adesioni (330
partecipanti)

Programma

Fase 2
Mod. informativo

Focus sulle opportunita di

gare

* 5Sfocus

* 4 tappe (Bologna,
Napoli, Bari, Milano)

* 9 Seminari

THE WORLD BANK
* Xk
* *
* *
* *
* 4k
UNIONE EUROPEA

| R
EXP0 2020 %t e
DUBAL UAE
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COACH

Fase 3

Consulenza

Coaching 10/15 ore
Consulenti e rete ICE
Target: minimo 21 aziende
Domanda di partecipazione
(maggio 2018)

Criter1 di selezione




Partecipa con noi: ndard -

SNOI
Per informazioni: bit.ly/ingaraconnoi
Per adesioni: http://www.ingaraconnoi.ice.it/adesione
Contatti formazione.ondemand(@jice.it

Tel. 06-5992.6260/6142/6893



il ITA per le PMI in gara i

Informazione Promozione

* Servizi per orientarsi (Anteprima grandi ¢ Seminari sulle opportunita di affari degli
progetti,  Finanziamenti e  Gare OO.I1./QATAR 2025/DUBAI 2020 (

internazionali) * Missioni di operatori italiani presso OO.II
* Intelligence e contatti Key Players; * EU-UN Procurement seminar, NY 9-10/4/18
* Newsletter «Opportunita dal’UE» , < Progetto infrastrutture in Polonia, Tunisia,
Desk Paesi UE e extra UE Romania, Macedonia e Serbia  (marzo
/giugno 2018)

Assistenza Formazione

e Servizi per accedere

* (Ricerca partner, ricerca mercato, etc.)

 Servizi per radicarsi (Assistenza per la
partecipazione a Gare )

* Corsi di EURO progettazione
* Corsi sullo Strumento PMI/Horizon2020
* Progetto In gara con noi» — Tender Lab



RETE ITA per le gare e i

=
italian Trade & Inwvestment Agency
Sreate O o g e oenens =

* ICE Roma - Ufficio Partenariato internazionale e rapporti con gli Organismi internazionali
 ICE Roma - Ufficio Servizi formativi

 ICE Bruxelles - Desk UE

* ICE New York (ONU)

* Esperto distaccato c/o Banca Mondiale

* 6 Desk Fondi strutturali in Bulgaria, Croazia, Polonia, Romania, Slovenia e Ungheria

6 Desk BALCANI in Albania, Bosnia Erzegovina, Kosovo, Macedonia, Montenegro e Serbia




Grazie per ’attenzione
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